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Nachfolgeregelungen
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Unternehmensvermittlung
Suchen und finden – mit nachhaltigem Erfolg



Aktivitäten

	Inserat Internet auf Vermittlungsplattformen

	Inserat Fachzeitschriften / Tageszeitungen

	Direktmailing

	Deponierung Anfrage bei Banken, Treuhändern etc. 

	Aktivierung eigenes Netzwerk

Notwendige Instrumente

	Blindprofil

	Verkaufsdokumentation

	Unternehmensbewertung

	Geheimhaltungserklärung

	Absichtserklärung /« Letter of Intent»

	Eigenmittelnachweis

Marktansprachen

	Erstellen Verkaufskonzept / Vorbereitungsmassnahmen

	Marktansprache (Mailing, Inserat etc.)

	Zustellung Blindprofil (zusammen mit Mailing)

	Unterzeichnung Geheimhaltungserklärung 
	 durch Interessenten

	Zustellung Verkaufsdokumentation  
	 (in der Regel ohne Finanzteil)

	Einfordern Vermögensnachweis

	Unterzeichnung «Letter of Intent»

	Zustellung finanzielle Informationen

	Selektion der Interessenten

	Weiterführung Verhandlungen

	Abschluss 

Aktivitäten – Instrumente – Marktansprache

	Unternehmensbewertung,  
	 Bestimmung des Verkaufpreises

	Erstellung der notwendigen  
	 Verkaufsdokumentation

	Bestimmung des Verkauf- 
	 objekts

	Bestimmung der Verkaufsziele

	Bestimmung der Verkaufsstrategie 
	 mit Zeitplan und Vorgehenskonzept

	Entwicklung der Suchstrategie

	Bestimmung der Partnerprofile 
	 und Suchfelder

	Starten von Mailings und 
	 gezielten Aktionen

	Verwendung von  
	 Vertraulichkeitserklärungen 	

	Verhandlungsführung bzw.  
	 -coaching

	Grobevaluation der Partner

	Bestimmung und Bewertung 
	 von Synergien

	Finanzierung «Due Diligence»

	Steueroptimierung

	Ausarbeitung und Erstellung  
	 der Verträge

	Bestimmung der 
	 Übergangsorganisation

	Integration der neuen  
	 Geschäftsführung

	Gezielte Kommunikation

OBT verfügt über umfassende Erfahrung und praktisches Wissen in den Bereichen der Nachfolge, des Unternehmens-
kaufs und -verkaufs. Wir unterstützen Sie in allen Belangen rund um diese Prozesse. Lassen Sie sich von Spezialisten 
beraten. 

Analyse und Konzeption

Suchstrategie
Unternehmensbewertung
Verkaufsdokumentation

Suche, Kontakther- 
stellung und Verhandlung

Partnerprofile
Partner-Grobevaluation
Verhandlungsführung

Abwicklung und 
Übergangsgestaltung

Verträge
Steueroptimierung
Übergangsorganisation

Konzeption – Suche – Abwicklung



OBT ist Marktführerin im Bereich Unternehmensvermittlung. In der Schweiz bieten wir das umfassendste Angebot für 
die webbasierte Unternehmensvermittlung an. Die OBT Plattform ist mit der Rubrik Unternehmensvermittlung durch 
Kooperationsvereinbarungen professionell und nach individuellen Wünschen nutzbar.

Sie suchen einen Nachfolger oder wollen ein Unternehmen kaufen oder verkaufen? Mit einem Inserat auf unserer Unter-
nehmensvermittlungsbörse erschliesst sich für Sie der Zugang zu anderen Top-Börsen und Printmedien. Nebst der OBT 
Plattform können die Inserate ebenso unter den Internetplattformen von Companymarket, der KMU Ratgeber AG sowie 
der FIGAS Autogewerbe-Treuhand der Schweiz AG in einem Gesamtpaket publiziert werden. 

Referenzen

«Bei verschiedenen Firmenkäufen konnte ich mich auf die professionelle, effiziente und persönliche Bera-
tung von OBT verlassen.»

Stefan Schrämli, Inhaber der Schrämli Holding AG

«Die Unternehmensvermittlungsaktivitäten von OBT haben uns interessante  
Kontakte gebracht. Daraus konnten wir auch eine Übernahme tätigen.»

Ruedi Huber, Geschäftsleitung der Huber & Monsch AG

«Wir danken der Firma OBT AG für die wertvolle, kompetente Beratung und für die sehr angenehme 
Zusammenarbeit während rund zwei Jahren bis zum Verkauf unserer Firma. Unser Interesse und unsere 
Wünsche wurden jederzeit vollumfänglich umgesetzt. Wir konnten von der grossen Erfahrung der Firma 
OBT nur profitieren.»

Ernst + Lotti Fuchs, ehemals E. Fuchs AG, Aadorf

OBT  
Unternehmensvermittlungsbulletin

Versand per E-Mail 4-5 Mal pro Jahr  
an rund 8'000 Empfänger 

FIGAS
www.figas.ch

KMU Ratgeber 
www.kmuratgeber.ch

UnternehmerZeitung
www.unternehmerzeitung.ch

OBT 
Kunden und Mitarbeitende

Companymarket
www.companymarket.ch

OBT Unternehmensvermittlungsplattform
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