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Informatik-Gesamtldsungen

Unternehmensvermittlung

Suchen und finden — mit nachhaltigem Erfolg

Nachfolgeregelungen
Kauf & Verkauf
www.obt.ch - "] Strukturierungen




Konzeption — Suche — Abwicklung

Analyse und Konzeption

Suchstrategie
Unternehmensbewertung
Verkaufsdokumentation

Unternehmensbewertung,
Bestimmung des Verkaufpreises

Erstellung der notwendigen
Verkaufsdokumentation

Bestimmung des Verkauf-
objekts

Bestimmung der Verkaufsziele

Bestimmung der Verkaufsstrategie
mit Zeitplan und Vorgehenskonzept

Entwicklung der Suchstrategie

Suche, Kontakther-
stellung und Verhandlung

Partnerprofile
Partner-Grobevaluation
Verhandlungsfihrung

Bestimmung der Partnerprofile
und Suchfelder

Starten von Mailings und
gezielten Aktionen

Verwendung von
Vertraulichkeitserklarungen

Verhandlungsfihrung bzw.
-coaching

Grobevaluation der Partner

Bestimmung und Bewertung
von Synergien

Abwicklung und
Ubergangsgestaltung

Vertrage
Steueroptimierung
Ubergangsorganisation

Finanzierung «Due Diligence»
Steueroptimierung

Ausarbeitung und Erstellung
der Vertrage

Bestimmung der
Ubergangsorganisation

Integration der neuen
Geschaftsfiihrung

Gezielte Kommunikation

Aktivitaten — Instrumente — Marktansprache

Aktivitaten Marktansprachen

m Inserat Internet auf Vermittlungsplattformen m  Erstellen Verkaufskonzept/Vorbereitungsmassnahmen
m |nserat Fachzeitschriften / Tageszeitungen m  Marktansprache (Mailing, Inserat etc.)

= Direktmailing m  Zustellung Blindprofil (zusammen mit Mailing)

m  Deponierung Anfrage bei Banken, Treuhéndern etc. m  Unterzeichnung Geheimhaltungserklarung

m Aktivierung eigenes Netzwerk durch Interessenten

m Zustellung Verkaufsdokumentation

Notwendige Instrumente (in der Regel ohne Finanzteil)

. . m Einfordern Vermdgensnachweis

= Blindprofil _

a Verkaufsdokumentation = Unterzeichnung «Letter of Intent»
m Zustellung finanzielle Informationen

m  Unternehmensbewertung

. ; m  Selektion der Interessenten

m  Geheimhaltungserklarung _

m  Absichtserklarung/«Letter of Intent» = Weiterfilhrung Verhandlungen
m  Abschluss

Eigenmittelnachweis

OBT verflgt Gber umfassende Erfahrung und praktisches Wissen in den Bereichen der Nachfolge, des Unternehmens-
kaufs und -verkaufs. Wir unterstiitzen Sie in allen Belangen rund um diese Prozesse. Lassen Sie sich von Spezialisten
beraten.



OBT Unternehmensvermittlungsplattform ‘

OBT ist Marktfihrerin im Bereich Unternehmensvermittiung. In der Schweiz bieten wir das umfassendste Angebot fir
die webbasierte Unternehmensvermittlung an. Die OBT Plattform ist mit der Rubrik Unternehmensvermittlung durch
Kooperationsvereinbarungen professionell und nach individuellen Winschen nutzbar.

Sie suchen einen Nachfolger oder wollen ein Unternehmen kaufen oder verkaufen? Mit einem Inserat auf unserer Unter-
nehmensvermittlungsborse erschliesst sich fir Sie der Zugang zu anderen Top-Bdrsen und Printmedien. Nebst der OBT
Plattform kdnnen die Inserate ebenso unter den Internetplattformen von Companymarket, der KMU Ratgeber AG sowie
der FIGAS Autogewerbe-Treuhand der Schweiz AG in einem Gesamtpaket publiziert werden.

Companymarket

OBT www.companymarket.ch

KMU Ratgeber

Unternehmensvermittlungsbulletin
www.kmuratgeber.ch

Versand per E-Mail 4-5 Mal pro Jahr
an rund 8'000 Empfanger

/

A
OBT

FIGAS -~ ‘ ™~ UnternehmerZeitung

www.figas.ch www.unternehmerzeitung.ch

OBT

Kunden und Mitarbeitende

Referenzen

«Bei verschiedenen Firmenkaufen konnte ich mich auf die professionelle, effiziente und persodnliche Bera-
tung von OBT verlassen.»

Stefan Schramli, Inhaber der Schréamli Holding AG

«Die Unternehmensvermittlungsaktivitdten von OBT haben uns interessante
Kontakte gebracht. Daraus konnten wir auch eine Ubernahme tatigen.»

Ruedi Huber, Geschaftsleitung der Huber & Monsch AG

«Wir danken der Firma OBT AG fir die wertvolle, kompetente Beratung und fir die sehr angenehme
Zusammenarbeit wahrend rund zwei Jahren bis zum Verkauf unserer Firma. Unser Interesse und unsere
W(lnsche wurden jederzeit vollumfanglich umgesetzt. Wir konnten von der grossen Erfahrung der Firma
OBT nur profitieren.»

Ernst + Lotti Fuchs, ehemals E. Fuchs AG, Aadorf



lhre Ansprechpartner

Ostschweiz

Christoph Brunner
Partner

; Betriebsokonom FH
‘ dipl. Treuhandexperte

christoph.brunner@obt.ch

OBT AG | Rorschacher Strasse 63 | 9004 St.Gallen
Telefon 071 243 34 72 | Fax 071 243 34 00

Zentralschweiz

Marcel Miiller
Partner
Betriebsdkonom FH
dipl. Steuerexperte

marcel.mueller@obt.ch

OBT AG | Oberdorfstrasse 61 | 8853 Lachen SZ
Telefon 055 451 69 00 | Fax 055 451 69 01

Zirich / Mittelland

Martin Walser
Betriebsokonom FH

dipl. Treuhandexperte
MAS FH in Treuhand und
Unternehmensberatung

martin.walser@obt.ch

[

OBT AG | Hardturmstrasse 120 | 8005 Zurich
Telefon 044 278 45 40 | Fax 044 278 45 05

OBT AG

Oscar Puyal
Mandatsleiter
dipl. Wirtschaftsprtfer

oscar.puyal@obt.ch

OBT AG | Rorschacher Strasse 63 | 9004 St.Gallen
Telefon 071 243 34 89 | Fax 071 243 34 00

FIGAS

Toni von Dach
Bereichsleiter
Business Management FIGAS

A t.vondach@figas.ch
FIGAS Autogewerbe-Treuhand der Schweiz AG

Mduhlestrasse 20 | 3173 Oberwangen BE
Telefon 031 980 40 60 | Fax 031 980 40 79

Berikon | Brugg | Heerbrugg | Lachen SZ | Oberwangen BE | Rapperswil SG | Reinach BL | Schaffhausen

Schwyz | St.Gallen | Wadenswil | Weinfelden | Zirich



